[bookmark: _Hlk139724694]ПРОГРАММА МЕРОПРИЯТИЯ
Обучающая программа «От генерации идей до первых продаж» 

	
	Содержание программы 
	Метод
	Время

	День 1. Генерация идей
20.08.2024 с 16-00

Спикер: Наиля Замашкина, г. Москва -  федеральный спикер, предприниматель, специалист и консультант по управляемому системному росту бизнеса (трекер), Бизнес-ангел, Преподаватель Высшей школы бизнеса ВШЭ, Ведущий радиопрограммы «Совет Директоров» 
 
Формат: онлайн на платформе Zoom

	1.1
	Понятие идеи проекта и три ключевых источника их генерации
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	1.2
	Методы генерации идей. Правила проведения мозгового штурма
	Интерактивная лекция, мозговой штурм
	45 минут

	1.2
	Тестирование идеи: гипотезы и метрики
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	День 2. Бережливый подход к созданию стартапа
22.08.2024 с 16-00

Спикер: Наиля Замашкина, г. Москва -  федеральный спикер, предприниматель, специалист и консультант по управляемому системному росту бизнеса (трекер), Бизнес-ангел, Преподаватель Высшей школы бизнеса ВШЭ, Ведущий радиопрограммы «Совет Директоров» 
 
Формат: онлайн на платформе Zoom

	2.1
	Как создать идею, ориентированную на клиента
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	2.2
	Прототип и минимально жизнеспособная версия продукта
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	2.3
	Практикум: идеи прототипов и минимально жизнеспособных версий продукта в различных бизнес-нишах
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	День 3. Исследование целевой аудитории
27.08.2024 с 16-00

Спикеры: Шатохина Юлия – предприниматель, сертифицированный тренер Корпорации МСП, кандидат экономических наук

Юлия Гельтман – копирайтер, основатель «Школы контента Юлии Гельтман» преподаватель Донского государственного технического университета
 
Формат: онлайн на платформе Zoom


	3.1
	Методы исследования целевой аудитории
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	3.2
	Ключевая и дополнительные целевые аудитории: как распределить ресурсы при формировании контента и создании продуктовой матрицы. Портрет клиента
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	 3.3
	Принципы и приемы формирования ценностных предложений
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	День 4. Проблемные, решенческие и ценностные интервью
29.08.2024 с 16-00


Спикеры: Наиля Замашкина, г. Москва -  федеральный спикер, предприниматель, специалист и консультант по управляемому системному росту бизнеса (трекер), Бизнес-ангел, Преподаватель Высшей школы бизнеса ВШЭ, Ведущий радиопрограммы «Совет Директоров»

Формат: онлайн на платформе Zoom

	4.1
	Виды и цели проведения интервью с потенциальными и действующими клиентами
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	
4.2
	Проблемное интервью: как проверить гипотезы  задач и проблем потенциальных клиентов
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	 4.3
	Решенческое интервью: как протестировать продукт и провести анализ результатов
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	День 5. Как создать продукт, который полюбят покупатели 
03.09.2024 с 16-00


Спикеры: Спикеры: Шатохина Юлия – предприниматель, сертифицированный тренер Корпорации МСП, кандидат экономических наук

Светлана Корниенко –  специалист по продвижению в социальных сетях, ведущий преподаватель онлайн-школы «Белка. Дизайн»,  основатель проекта «Импульс роста» 

Формат: онлайн на платформе Zoom


	5.1
	Миссия, ценность, уникальные торговые предложения и офферы
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	5.2
	Ценность и функциональные свойства продукта: матрица клиентских приоритетов
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	5.3
	Социальные сети: стратегии продвижения для различных бизнес-ниш
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	День 6. Как продукт становится брендом
05.09.2024 с 16-00


Спикеры: Шатохина Юлия – предприниматель, сертифицированный тренер Корпорации МСП, кандидат экономических наук

Алексей Бондаренко – дизайнер, брендинг-консультант с опытом работы более 20 лет

Формат: онлайн на платформе Zoom

	
6.1
	Упаковка бренда: ключевые элементы
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	6.2
	Сервис и стандарты коммуникации в точках контакта с клиентом, как часть упаковки бренда
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	6.3
	Нейминг и фирменный стиль
	Интерактивная лекция, мастер-класс
	45 минут

	День 7. Переговоры о цене: как продавать ценностью и минимизировать потери от скидок
18.09.2024 c 12-00
Место проведения в очном формате: Центр истинных ценностей по адресу: ул. Большая Садовая, 121 (вход с ул. Суворова)

Спикер: Дмитрий Ткаченко, г. Москва – федеральный эксперт по продажам с опытом обучения более 20 лет, входит в ТОП-10 лучших бизнес-тренеров России в сфере продаж, автор ряда бестселлеров с тиражом более 50 000 экземпляров.
Формат: очный с применением дистанционных технологий (онлайн трансляция)

	7.1
	7 этапов ценовых переговоров
	тренинг
	45 минут

	7.2
	Как минимизировать потери от скидок
	тренинг
	45 минут

	7.3
	Как продавать ценностью, а не ценой
	мастер-класс
	45 минут

	7.4
	Подведение итогов обучающего мероприятия
	дискуссия, рефлексия
	30 минут























